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Pourquoi UMI ?
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Vos contraintes 

Connaître le réel potentiel
marché de mes innovations

Décider d’avancer sur un projet 
plutôt qu’un autre (GO / NO GO)

Exploiter ses innovations pour en 
tirer un maximum de revenus 

Gérer les brevets dormants

Ne pas passer à côté d’une 
innovation stratégique

Vos défis

Piloter

Décider

Justifier

Accéder

Stopper, accélérer, réorienter…

Oui, comment ?  Non, pourquoi ?

Vos décisions (outil de reporting)

aux innovations clés dans mon domaine

Pourquoi UMI ?   / le dilemme du prisonnier
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Quel outil d’aide à la décision stratégique

pour accéder rapidement à des réponses objectives
et fiables pour prendre les  bonnes décisions

?

Vos défis

Piloter

Décider

Justifier

Accéder

Stopper, accélérer, réorienter…

Oui, comment ?  Non, pourquoi ?

Vos décisions (outil de reporting)

aux innovations clés dans mon domaine

Vos innovations

Quelle que soit
leur nature

Produits

Services

Procédés

Technologies

Algorithmes

…

Quelle que soit
leur maturité

Intuitions

Idées

Concepts

Projets

Brevets

…

Pourquoi UMI ?   / les méthodes ont peu évolué
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La solution UMI
quelle valeur ajoutée ?
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Solution web unique en mode SAAS 

Accès direct aux réponses du marché

A l’échelle mondiale

La puissance du web automatisée

Rationaliser objectivement la prise de décisions stratégiques en 

accédant directement aux acteurs de référence des marchés B2B et 

à leur avis d’expert.

INTERROGER
les professionnels

du marché

VALIDER
les caractéristiques 

de l’innovation

IDENTIFIER
le segment de marché

le plus pertinent

DÉCOUVRIR
de nouveaux

domaines d'application

TROUVER
des partenaires

internationaux

TRIER
rapidement les idées

sans débouchés

Solution web unique en mode SAAS 

Accès direct aux réponses du marché

A l’échelle mondiale

La puissance du web automatisée

Solution UMI / Proposition de valeur 1 : campagne UMI
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Accédez au meilleur de l’innovation

L’objectif est de vous pousser régulièrement des innovations qui émanent des 
start up à l’échelle mondiale, innovations qui intéressent directement votre core 
business, vos métiers, vos technologies, vos usages, etc …

Bien plus qu’une veille

• accéder directement à des innovations ou technologies 
formalisées, exploitables, disponibles

• gagner du temps
• maintenir un avantage concurrentiel
• éviter de passer à coté d’une opportunité stratégique ou 

déterminante

Push innovations : en cours de développement
Fournir des fiches innovations  pour être régulièrement 
informé des évolutions les plus récentes de votre secteur 

Solution UMI / Proposition de valeur 2 : push innovations



+33(0)632991885www.umi.us pbeaupre@umi.us 9

La solution UMI
Comment ça marche ?
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3 semaines plus tard…

Vos innovations Votre livrable
Réponses du marchéCréation d’une fiche en ligne

1 2 3

Fonctionnement Déroulement/

Votre potentiel
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Votre fiche est anonyme 

Vous maîtrisez son contenu

Description marketée de l’innovation
Fonctionnalités, usages, bénéfices utilisateur

Niveau d’information validé par vous

Ciblage des marchés visés
Secteur / Métier / Pays
Clients / distributeurs / industriels / …

Échantillon validé par vous

Résultats attendus

Valider un segment de marché
Identifier de nouvelles applications
Trouver des partenaires
...

Fonctionnement / D’abord création d’une fiche innovation
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Sélection de professionnels Analyse et validation

1 2 3

Interrogation des acteurs clés

Fonctionnement / 2 – UMI travaille pour vous

Secteur d’activité
Métier
Entreprise
Pays

Avis
Commentaires
Positionnement
Suggestions
Coordonnées

Animation de 
la communauté d’experts
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3 algorithmes propriétaires pour exploiter 
les réseaux web professionnels

Acteurs clés spécifiquement ciblés pour chacune de vos innovations

Ciblés par

Profils qualifiés

Compétence Application

Pays Poste

Secteur d’activité Entreprise

A l’échelle mondiale ou sur une sélection de pays définie par vous

Volumétrie importante (> 1000)

Fonctionnement / Sélection des  professionnels
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Les professionnels donnent leur avis 
et se positionnent

Campagne d’interrogation des acteurs clés retenus à l’échelle mondiale

Interface d’échanges en ligne

Pilotage et animation de la communauté• prescripteur
• client
• distributeur
• co-développement, 
• …

Fonctionnement / Enquête auprès des  professionnels
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Vue synthétique
des opportunités marché 

Sans intermédiaire

30 à 60 réponses internationales
De professionnels, acteurs du marché

Infographie des résultats
Marques d’intérêt, principales attentes, objections, valeur 

perçue, concurrence connue, applications alternatives...

Contacts exploitables

Partenaires potentiels :
clients / distributeurs / industriels / licences / …

A l’échelle mondiale

Fonctionnement /   3 - Réponses du marché
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Success Stories

Menu

1
6
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Success 
Stories Cas client/

Vers un 

développement à 

l’international ?Lire le cas client

Découverte et 

exploitation d’un 

marché porteurLire le cas client

Un aspect technique 

incompatible avec les 

attentes du marchéLire le cas client

Réorientation avec 

achat d’une 

technologie 

concurrente
Lire le cas client

Abandon d’un projet 

sans débouchés
Lire le cas client

De l’idée au 

développement
Lire le cas client

Menu

1
7
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Success Stories Témoignages/

« Après des tests concluants, nous avons décidé d’intégrer UMI dans nos outils qualifiés 
pour nous permettre de déterminer très rapidement si nos innovations ont du potentiel 
sur tel ou tel marché. C’est un outil d’aide à la décision stratégique plus qualitatif et plus 
accessible économiquement que les moyens usuels. Nous pouvons ainsi concentrer nos 
efforts sur les innovations à valoriser en priorité. »

« Nous sommes convaincus de l'apport des 

campagnes UMI pour faire avancer nos projets »

« Nous avons été surpris par la rapidité d’exécution et le champ mondial d’intervention 
de cette nouvelle plateforme. UMI est un outil efficace pour faciliter la mise sur le marché 
des innovations d’une entreprise et fournir un carnet de contacts qualifiés, exploitable 
dans le futur : modélisation de l'offre, étude de marché, retour d'informations de 
prospects qualifiés... »

« Les réponses des professionnels recueillies par la 

plateforme sont venues nous conforter dans la 

pertinence de nos solutions »

Pascal Rioual
Délégué Innovation Adjoint, Groupe EDF

Denis Chavanis
PDG Aquasure

1
8
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Success Stories Témoignages/

La plateforme UMI est une solution performante pour identifier un grand nombre de 
professionnels ciblés dans le monde entier et obtenir rapidement leur avis qualifié. Je suis 
convaincu que l’automatisation et la digitalisation de l’exploration marché, à la manière 
d’UMI, est la meilleure façon d'accélérer et d'optimiser vos chances de succès dans vos 
projets d'innovation. L’équipe UMI crée une nouvelle approche de l’innovation en 
exploitant intelligemment la puissance du web par le partage et les modèles collaboratifs 
(Uber, AirBnB, TripAdvisor, etc.).

« L’équipe UMI créé une nouvelle approche de 

l’innovation en exploitant intelligemment la 

puissance du web »

Nous avons testé la plateforme UMI sur 4 innovations dans le but de connaître leur 
potentiel sur plusieurs marchés : 
- Pour nettoyer notre portefeuille brevet  en recherchant quelles innovations sont 
suffisamment attractives pour le marché et pourquoi 
- Pour identifier des nouvelles applications et savoir lesquelles sont plébiscitées par les 
professionnels, 
- Pour générer des leads commerciaux ou gérer notre transfert de technologie. Les 
utilisations sont presque illimitées. Nous sommes convaincus que la solution proposée 
par UMI est la clé pour optimiser la gestion de notre portefeuille brevet.

« Nous avons réalisé que la plateforme UMI est 

indispensable à chaque stade d’un projet d’innovation »

Jeff Green
Fondateur et PDG,
Rusheen Capital Management, LLC

Richard Biagioni
PDG KIC innoenergy France

1
9
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Comment faire un test ?
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Notre conviction

Définir un cas test

Notre équipe est à votre disposition pour vous aider à 
définir l’innovation qui sera retenue pour le cas test
et construire la fiche innovation

Réaliser une campagne et obtenir un livrable
Vous permettre de mesurer toute la puissance de l’outil
et apprendre à se connaître 

Investir peu pour un ROI fort

Si dans les 30j après la restitution du cas test, vous signez un accord cadre
pour un déploiement > ou = 5 campagnes, le cas test est entièrement pris en charge par UMI

1

2

3Notre expérience

• S’investir à vos cotés sur le long terme
• Se positionner comme partenaire

• Être à l’origine « d’un avant et d’un après »
• Vous apporter une forte & constante création de valeur

7 000€HT par cas test
Cas test offert si déploiement dans le mois 

Déploiement / Cas Test
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Grille Tarifaire 2017

Portefeuille innovations prix unitaire (€ HT) Accompagnement UMI

Formule A

• Test  & Campagnes
ponctuelles

7000€ par campagne au moins 20 retours qualifiés
+coordonnées des répondants

Formule B

• De 1 à  20 par an
• 21 et + par an

6000€ par campagne
5000€ par campagne

+ Formation UMI ( construire
une fiche innovation)

Tarif dégressif en fonction du volume 
Déploiement pour votre entreprise 
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Bon de commande- Campagne UMI
Devis n°

Date :  
Exploration des opportunités marché

Description Coût HT

Description de l’innovation

7 000 € Campagne d’interrogation de professionnels

Réponses du marché – Synthèse des résultats
20 retours qualifiés minimum

TOTAL : 7 000 € HT

Echéancier de facturation

50% : au lancement de la mission

50% : à la restitution des résultats

Signature , précédée de la date et de la mention 
“bon pour accord” 

NOM : …....................................................

Prénom: ....................................................

:

Merci d’adresser cet accord par 
email à pbeaupre@umi.us

Cachet
SOCIETE

Fournisseur : United Motion Ideas
1 rue des Rivières
69009 LYON - FRANCE
Contact : Philippe BEAUPRE

Tél : +33(0) 632 991 885

Client : SOCIETE : 
Adresse : ….........................................................................................
Code Postal : …....................Ville  : ….................................................Pays
Contact :
Tél : 
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• 1. Dispositions générales

• Les présentes Conditions Générales de Vente définissent les droits et obligations
réciproques de United Motion Ideas et de ses clients pour toute commande d’une
mission d’accompagnement, ci-dénommé « la réalisation ». L’envoi d’une commande
du Client implique son acceptation de nos présentes Conditions Générales de Vente,
qui prévalent de plein droit sur les conditions générales d’achat du Client, sauf
dérogation expresse écrite de United Motion Ideas.

• 2. Devis – commande

• Les prix proposés lors de l’établissement du devis sont basés sur le cahier des
charges et les premiers renseignements fournis par le Client. La commande ne
devient effective que lorsqu’elle a été confirmée par écrit : les délais d’exécution de
la commande courent au jour de la réception du devis accepté et signé ou du propre
bon de commande du Client signé et renvoyé.

• 3. Modification et validation du cahier des charges

• Le cahier des charges pourra être modifié tout au long de la mission, soit par le
client, soit par United Motion Ideas. Ces modifications devront faire l’objet d’un
compte-rendu écrit, signé par le Client et contresigné par le chef de projet United
Motion Ideas, afin de déterminer les nouveaux délais impartis et la réévaluation du
prix, soit par un avenant au devis, soit par une nouvelle étude.

• 4. Validité de l’offre

• La présente offre reste valable deux mois à compter de l’envoi du devis initial. Passé
ce délai, United Motion Ideas se réserve le droit de modifier le prix de l’ensemble de
ses prestations.

• United Motion Ideas s’engage à mettre tout son savoir faire pour mener à bien la
réalisation qui lui est confiée. United Motion Ideas sollicitera le Client pour obtenir
toutes les informations et s’engage à informer régulièrement celui-ci de
l’avancement et des contraintes de sa réalisation. Le Client s’engage à fournir à
United Motion Ideas toute information, tout rapport ou tout document le
concernant devant être porté à sa connaissance pour qu’il puisse mener à bien sa
réalisation.

• 5. Accord de confidentialité et d’exclusivité

• United Motion Ideas s’engage à considérer comme confidentielles et appartenant au
secret professionnel auquel il est tenu, les informations de toutes natures relatives
notamment aux activités du Client, à son organisation et à son personnel, que
l’exécution de sa réalisation l’amènerait à connaître. United Motion Ideas s’engage à
ne pas divulguer les dites informations confidentielles à quiconque, sauf
autorisation expresse préalable du Client et en tout état de cause, à respecter la
confidentialité durant une période de 5 ans à partir de la date de lancement de la
mission.

•

• 6. Exclusivité

• Le Client certifie que le domaine concerné par la présente mission ne fait l’objet
d’aucun examen concurrent et que la mission est confiée à United Motion Ideas de
façon exclusive.

• 7. Délais de livraison

• Le planning final pourra faire l’objet d’adaptations en fonction des modifications
apportées au cahier des charges.

• Tout retard dans la livraison de réalisation du fait du Client (retard dans la
transmission des documents nécessaires à la réalisation du projet) ou en cas de
force majeure et plus généralement dans toutes les circonstances qui empêchent,
réduisent ou retardent l’exécution du travail de United Motion Ideas ou qui causent
une aggravation excessive de ses engagements, les délais de livraison seront
prorogés d’une durée correspondant à la durée de ces circonstances et ce sans
paiement de dommages et intérêts. Si le cas de force majeure se poursuivait durant
une période de plus de deux mois, le contrat serait résilié automatiquement et sans
formalité.

• 8. Modalités de paiement

• Les factures de United Motion Ideas sont payables sous dix jours dès réception de 
facture. Tout retard de paiement excédant 1 mois entraînera automatiquement le 
versement prorata temporis d’un intérêt légal sur la base annuelle de 10% du 
montant TTC de la facture concernée. Le point de calcul des intérêts de retard sera 
le premier jour de dépassement de l’échéance du terme contractuel.

• 9. Règlement des litiges

• Il est convenu entre la société United Motion Ideas et le Client que, si une
contestation s’élevait entre eux du fait du présent contrat, elles tenteront de trouver
une solution amiable et de se concilier avant tout procès. Pour cela, la partie
requérante exposera par courrier recommandé avec accusé de réception à son
cocontractant ses réclamations et proposera la tenue d’une réunion. A défaut d’avoir
trouvé une solution amiable dans le mois suivant la réception du pli recommandé
contenant les doléances, les parties retrouveront leur liberté d’action.

• Le présent mandat est soumis au droit français à l’exclusion de toute autre
législation. Tout litige relatif à l’interprétation comme à l’exécution du présent
mandat sera de la compétence exclusive des tribunaux du ressort du Tribunal de
Commerce de Lyon.

Conditions générales de vente
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Qui sommes-nous ?
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Groupe DYNERGIE, spécialiste de l’innovation depuis 10 ans

United Motion Ideas /  Présentation
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United Motion Ideas / ils nous font confiance


